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UHur du forstar
och loser
kundernas
problem

| den har broschyren hittar du den viktiga information du behover
for att fa ut mer av Hewlett Packard Enterprise GreenlLake-
erbjudande, 6ka din forstaelse for hur GreenLake-l6sningarna och
-plattformen battre kan mota dina kunders unika utmaningar och
IT-behov och se mojligheter med Greenlake.

Den kommer ocksa att behandla vilka malgrupper du ska rikta dig
till och ga igenom nagra vanliga kundutmaningar. Detta hjalper
dig att upptacka kundernas onskade affarsmassiga och tekniska
resultat och férandra konversationen sa att den lyfter fram hur
HPE GreenLake-losningarna kan hjalpa till att losa kundernas
strategiska data- och molnproblem.

| slutet av broschyren kommer du att ha en djupare kunskap

om anvandningsomraden, funktioner och férdelar med HPE
GreenlLake-alternativen och nya insikter om dina kunders
nuvarande datahanteringsproblem. Du kan sedan anvanda detta
for att differentiera dig fran konkurrenterna och for att formulera
ditt erbjudande pa ett mer strategiskt satt, vilket hjalper kunderna
att forsta hur HPE:s vision om helt tjanstebaserade Losningar kan
hjalpa dem att fa ut mer varde av sina IT-investeringar for att driva
pa framtida affarstillvaxt.
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FOrsta
HPE GreenLake

For saljteamen ar det viktigt att forsta karnlosningarna i HPE
GreenlLake i en tid da foretag soker efter palitliga experter
som kan hjalpa dem att hitta ratt losningar for att mota
deras manga utmaningar inom moderna datahanterings- och
molnmiljoer.

Vi har sammanstallt lite allman information om respektive
losning for dig. Om du ar intresserad av att utbilda ditt team i
att salja och positionera HPE GreenlLake till kunderna eller bli
GreenlLake-certifierad kan du kontakta ditt Arrow-team och
boka en tid for en certifieringsworkshop.
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Grunderna i HPE
GreenlLake

En palitlig losning

Cirka 7,1 miljarder
dollar i totalt
kontraktsvarde

*Approx.
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HPE GreenlLake-molntjanster ger kunderna en kraftfull grund for att driva pa

den digitala omvandlingen genom en flexibel tjanstebaserad plattform som aven
kan koras i ditt eget datacenter (on premise), som Edge compute ochien Co-
location miljo. Genom detta kombineras molnets enkelhet och smidighet med den

styrning, efterlevnad och synlighet som hybrid-IT innebar.

HPE GreenlLake erbjuder molntjanster for berakning, containerhantering,
dataskydd, HPC, ML-verksamhet, natverk, SAP HANA, lagring, VDI, bare metal och
virtuella maskiner. HPE GreenlLakes molntjdnster vixer snabbt, med ett varde pa
over 4,8 miljarder dollar och fler an 900 partners som saljer HPE GreenLake.

BROSCHYR FOR HPE GREENLAKE-PARTNERS



Uise Cases och losningar

Forsaljningsscenario for infrastruktur

HPE GreenlLake for berakningar

Fa fart och flexibilitet for din datainfrastruktur lokalt med en rad specialbyggda
satt att kora dina bare metal-arbetsbelastningar, redo att skalas upp eller

ned, levererade med betalning per anvandning och hanterade at dig med HPE
GreenLake. Med modulara byggblock kan du bestalla, ta emot och implementera
dina berakningsresurser snabbt och 6ka kapaciteten i forvag. HPE ar
marknadsledande inom forbrukningsbaserade losningar och har ekosystemet for
att inforliva de viktigaste leverantorerna som ditt foretag ar beroende av.

Huvudpunkter:

Forenklad IT-drift

Skala upp eller ned efter behov

Tydligt angivna kostnader

Konfigurering for alla typer av arbetsbelastning

DRIVKRAFTER
Dagens kunder vill ha teknik som levereras som en tjdnst, pa deras villkor.

RESULTAT
Erbjuder valmojligheter, flexibilitet och kontroll, vilket gor att infrastrukturen
installeras snabbare sa att kunderna kan fortsatta att fornya sig.

RISK-TID-KOSTNAD

Kunderna valjer SLA:er, flexibel betalning per anvandning och storleksanpassning,
vilket forbattrar risk-, kostnads- och tidsutfallet, vilket ar idealiskt for nollnetto-
IT.

ANVANDNING
HPE anpassar kontinuerligt miljon sa att kunderna kan anpassa storleken i takt
med att de vaxer.

SLUTSATS

Arbetsbelastningsoptimerade affarsresultat gor att IT-teamen kan fokusera pa
uppgifter med hogre varde.
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HPE GreenlLake for lagring

HPE GreenLake erbjuder en uppsattning arbetsbelastningsoptimerade tjanster
som bygger pa en intelligent dataplattform. Dessa tjansteerbjudanden drivs av
branschledande intelligent lagring som ger den prestanda, tillforlitlighet och
effektivitet samt det skydd du behover. Du kan anvanda tjanstebaserad lagring,
vilket ger dig den forenkling, de skalfordelar och den kontroll du behover for att
omvandla din verksamhet.

Huvudpunkter:

Snabbare vardeskapande

Den kapacitet du behover nar du behover den
Betala for det du anvander

Frigor IT-resurser

DRIVKRAFTER
Manga organisationer atergar till egen lagring fran det offentliga molnet pa grund
av orimliga avgifter (dvs. utgangskostnader) for att hamta ut sina egna data.

RESULTAT
Forsoker din organisation tillhandahalla eller aterta nya arbetsbelastningar eller
tjanster? Vilka? Nu eller i framtiden? Ga dver till ndsta generations leveranssatt.

RISK-TID-KOSTNAD

HPE hanterar kapacitetsplanering i takt med att organisationen vaxer for hogre
avkastning pa investerat kapital och utnyttjande samt steguvis tillvaxt i linje med
teknik- och affarsbehov.

ANVANDNING

Med HPE GreenLake kan kunderna redan fran borjan anpassa storleken
till verksamhetens krav och sedan fortsatta att betala per anvandning och
storleksanpassa nar de vaxer.

SLUTSATS

Nu ar det perfekta tillfallet att ga over till GreenLake och forbrukningsfakturering.
Varfor inte borja med en viss bestamd arbetsbelastning sa att du kan se det fulla
vardet som GreenlLake kan leverera?
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HPE GreenlLake for virtuella maskiner

Fa okad hastighet och flexibilitet nar du distribuerar virtuella maskiner (VM)
med HPE GreenlLake. HPE erbjuder en rad specialanpassade satt att kora dina
VM-baserade arbetsbelastningar, redo att okas eller minskas i storlek och med
betalning efter anvandning.

Huvudpunkter:

Betydande kostnadsbesparingar

Betala bara for det du anvander

Latt att konfigurera, latt att anvanda

Konfigurationer som passar ditt foretag och dina arbetsbelastningar

DRIVKRAFTER
Offentliga moln tvingar kunderna att ha nya versioner av ofta inkompatibla
miljoer.

RESULTAT
Mer kontroll och flexibilitet. Kunderna kan styra versionsnivaerna for miljon med
sin egen eller HPE:s hantering.

RISK-TID-KOSTNAD

Kunderna far samma sadkerhet och latency som lokalt med kostnadsstrukturen
for forbrukningsfakturering for sina virtuella maskiner. De valjer nar de ska
uppgradera arbetsbelastningar eller hur de ska hantera migreringar och kan
hantera losningar eller lata HPE hjalpa till.

ANVANDNING

Vi mater forbrukningen och finjusterar den ursprungliga systemstorleken for
att uppfylla foretagets behov. Vi planerar i forvag tillsammans med kunden och
mater i realtid, sa nar ytterligare kapacitet behdvs finns den tillgdnglig och de
betalar inte for den forran de anvander den.

SLUTSATS

Vi anpassar standigt berakningskapaciteten utifran den faktiska anvandningen.
Varfor inte borja med en viss arbetsbelastning for att se vilket varde HPE
Greenlake kan ge?
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HPE-natverk

Aruba Managed Connectivity-tjanster

Tjanstebaserade natverk ar lésningen pa en stor utmaning nar det galler att
hantera natverk och samtidigt optimera prestanda for att ligga steget fore
affarsmalen.

Aruba Managed Connectivity-tjanster — anvandningsfall

Begransad personal och behov av hanterade natverksanslutningar, expansioner
och fornyelser

Uppgradering av natet onskas och den ekonomiska flexibiliteten behover
maximeras

Kradver en tjanstebaserad modell, begdr manadsabonnemang

Losningar for distansarbetare ar viktiga i osakra tider

DRIVKRAFTER
Organisationer har svart att diagnostisera natverksproblem och hantera sina
natverk pa ett effektivt satt.

RESULTAT
Med smarta Aruba-tjanster och HPE GreenlLake startar kunderna snabbare, battre
och med hogre prestanda.

RISK-TID-KOSTNAD

Kunderna far férutsagbara, standardiserade manatliga abonnemangsavgifter i
stallet for att fa en inledande natverksavgift. Vi hjélper till med att omférdela
vardefull IT-personal genom att stodja natverket med experter och datadriven
tjansteleverans for maximal ROI, ldg TCO och snabbare vardeskapande.

SLUTSATS

Om kunderna vill ga dver till HPE GreenLake snabbare kan de integrera nya
natverkssegment med sitt befintliga natverk. Det gar att hantera komponenter
fran tredje part, inklusive Cisco. Varfor inte borja med ett visst bestamt
natverkssegment sa att du kan se det fulla vardet som HPE GreenlLake kan
leverera?
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Forsaljningsscenarion for arbetsbelastning

HPE GreenLake for VDI

HPE GreenlLake erbjuder organisationer som har anstallda pa plats, pa distans eller mobila
medarbetare ett unikt, sakert tjanstebaserat alternativ fér att behalla arbetsbelastningar lokalt,
storleksanpassa enkelt och betala per anvdandare och manad. Vissa appar behéver bearbetning och
data nara varandra, vilket vi mojliggor med HPE GreenlLake, men molnalternativ gor det ofta inte.

HPE:s losningar for distansarbete med flera leverantorer och omfattande mojligheter med HPE
GreenLake Management Services mojliggor foretagsapplikationer och samarbete med en molnliknande
upplevelse och flexibilitet. Med HPE GreenlLake for VDI ar HPE redo att omdefiniera slutanvandarens
upplevelse och produktivitet i utkanten. Helt kompatibelt med Citrix, VMware, NVIDIA och Nutanix.

Huvudpunkter:

Inga kapitalkostnader eller initiala kostnader

En beprovad ledande Losning for alla behov
Skalbarhet utan kompromisser

Hogre nivaer av anpassning

Modulért baserat pa standardiserade byggstenar

DRIVKRAFTER
Dagens organisationer maste sakra system och data. De kan ocksa ha svarigheter
med aldrande VDI-infrastruktur, brist pa expertis och forsok att frigora IT-resurser.

RESULTAT

Sakerhet for tillampningar, enheter och data samt kontinuitet i verksamheten for
distansarbetare ar avgorande, men det &dr ocksa viktigt med produktivitet och en
bra upplevelse for medarbetarna. Det ar ocksa viktigt att forenkla hanteringen for
IT-avdelningen som att effektivisera IT-processerna.

RISK-TID-KOSTNAD

Anstallda forvantar sig oavbruten tillgang till ett sakert natverk, men IT-
funktionen maste kunna férhindra att anvandare laddar ned kansliga data eller
laddar upp obehorig programvara.

PARTNER
Ett brett utbud av lGsningar utan att lasa upp sig for en leverantor.

SLUTSATS

Med HPE som partner har organisationer tillgang till de storsta
arkitekturalternativen med full support och hantering, allt fran branschledaren
inom VDI.
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HPE GreenlLake for dataskydd — vardeerbjudande
En enorm mojlighet for partners!

IDC:s forskning visar att ar 2024 mer @n 75 % av infrastrukturen pa platser i utkanter kommer att konsumeras/
drivas via en tjanstebaserad modell, liksom mer an halften av infrastrukturen i datacenter.

HPE GreenLakes heltackande losningar gor skyddet enkelt, vilket gor det mojligt for foretag att
storleksanpassa efter behoy, frigora IT-resurser och bara betala fér det de anvénder. Kunderna kan ocksa
battre utnyttja sin data och frigra dess varde, modernisera sin sakerhetskopiering och aterstéllning och
dra nytta av molnets smidighet med molnfardigt dataskydd - allt utan kostnader for datadverforing eller
leverantorsinlasning.

Med flera konfigurationsalternativ och kompatibilitet med ledande sakerhetskopieringsprogram, inklusive
Veeam, Commvault och Cohesity, gér HPE GreenlLake sakerhetskopiering och aterstallning av data enkelt och
automatiserat fran snabb aterstallning till langsiktig lagring.

Huvudpunkter:

- Dataskydd utan anstrangning
- Tabort komplexiteten, anpassa budgeten
- Utnyttja dina egna insikter battre

DRIVKRAFTER

Organisationer vill hantera sin tid och sina resurser battre, eftersom alltfor
mycket pengar gar at till infrastruktur och till att uppfylla SLA:er. De vill planera
och storleksanpassa for att tillgodose infrastrukturbehoven.

RESULTAT

Centraliserar och forenklar sakerhetskopieringen i hela miljon med en helt
hanterad, policybaserad l6sning som uppfyller kraven pa sakerhetskopiering i
foretag och regelverk.

RISK-TID-KOSTNAD

Kunderna vill storleksanpassa, gora sakerhetskopiorna osynliga for
utpressningsattacker, minska komplexiteten i hanteringen och utnyttja IT-teamen
battre.

PARTNER

Att samla sakerhetskopieringen hos alla deras lagrings-ISV:er ar en prioritet,
liksom att forbattra datasakerheten och

forenkla drift och forvaltning.

SLUTSATS

Med HPE far organisationer det stéd och de lGsningar de behdver for att skydda
sina data utan kostnader for utflyttning, med forbattrad sakerhet och snabbare
aterstallning, med snabbare RTO/RPO.

BROSCHYR FOR HPE GREENLAKE-PARTNERS




HPE GreenLake for behallare — vardeerbjudande

Foretag som vill kora foretagsarbetsbelastningar med containers i stor skala letar efter integrerade
losningar med sdkerhet av foretagsklass som paskyndar implementeringarna och férenklar
behallarmiljon.

HPE GreenLake for containers ar en optimerad l6sning som kors pa HPE Ezmeral Container Platform,
vilket ger en kraftfull losning for att distribuera Kubernetes i stor skala for ett brett spektrum

av anvandningsomraden - fran appmodernisering till molnbaserade applikationer — for lokala
arbetsbelastningar, med en anvandningsbaserad betalningsmodell.

HPE:s serviceteam utfor installationen pa plats och HPE GreenlLake Management Services
tillhandahaller fullstandig hantering av lésningen och en enda kontaktpunkt for support

samt ett tekniskt team som kanner till kundens miljo och verksamhet. En standardiserad maskin- och
programvarukonstruktion eliminerar komplexiteten i en anpassad implementering.

Huvudpunkter:

- Prestanda och sakerhet i foretagsklass

- Tydligt angivna kostnader

- Enklare tillhandahallande och orkestrering
- GOr mer med mindre

- Kostnadsstyrning och analyser

DRIVKRAFTER

IT-avdelningen har ofta svart att fa tillrackliga resurser for att tillhandahalla, hantera och

stodja behallare i stor skala. Den star under press fran foretagets agare att snabbt tillhandahalla
Kubernetes-kluster och frigora IT-personal for mer vardefulla uppgifter.

RESULTAT
Spara enkelt férbrukningen och forutse tillvaxten for en bekymmersfri verksamhet utan inlasningseffekter.

RISK-TID-KOSTNAD

Forutom att gora verksamheten enklare kan IT-avdelningen tillampa konsekventa sakerhets- och
styrningsrutiner med hjalp av delade tjanster med HPE GreenlLake foér behallare. Dessutom far de
kostnadsoverblick, med full insyn i vem som anvander behallare och inte bara vad som anvands.

PARTNER
HPE Ezmeral har certifierade leverantorer pa marknaden, och eftersom det har 6ppen kallkod-baserad
Kubernetes kan det integreras med CaaS-ekosystemverktyg med oppen kallkod.

SLUTSATS

Med HPE GreenLake for behallare kan IT-avdelningen distribuera och hantera behallare snabbare
och enklare och dra nytta av en upplevelse som liknar ett offentligt moln med lokala prestanda- och
sakerhetsfunktioner.

For mer information om HPE GreenLake-ekosystemet, losningar och allianser, ga till
https://www.hpe.com/us/en/greenlake.html
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Skaffa dig kunskap om din malgrupp

Value Propositions by Persona

Nar du talar med traditionella IT-kunder ar det viktigt att
komma ihag att HPE GreenLake kan hjalpa IT-avdelningen
att bli hjalten i verksamheten genom att ge den mer kontroll
samtidigt som skugg-IT minskas. Anvand rollkartlaggning for
att planera ditt basta tillvagagangssatt for att engagera ratt
roller och inkopscentra vid ratt tidpunkt.

STRATEGISKA KUNDTYPER: FOKUSERA PA AFFARSRESULTAT

CIO-TEAM CFO LOB
Bryr sig om Prata om Bryr sig om Prataom Bryr sig om Prata om
- Effektivisering av - Snabbt upparbetande av - Minskning av TCO - Afférsvérdet aven - Minska latency och - Snabbare tid till
verksamheten tjanster - Forbattra kassaflodet férbrukningsbaserad modell reaktionstid vardeskapande och tid till

Flyttning av LOB till det
offentliga molnet
Nuvarande belopp som de
spenderar

Styrning av
arbetsbelastningen
Kapacitet och férmaga att
storleksanpassa
Tillganglighet och sakerhet
Uppfyllande av kraven pa
efterlevnad

Finansiering av IT-omvandling
Att gora de viktigaste
intressenterna néjda

Att minska kostnaderna och
leverantdrsbindningen

Stod till féretag i behov av
innovation

Latt att lagga till tjianster
vid behov

Béttre utnyttjande av
tillgangliga data

Mer férutseende verksamhet
Minskning av skugg-IT
Utnyttja befintliga tillgangar
for investeringar iny IT
Snabbt fa igang nya
infrastrukturplattformar

Snabbare innovation
Effektivitet i verksamheten
Minska IT-kostnaderna
Synlighet for den totala
IT-utgiften
Redovisningsbehandling
Oka det totala kundvérdet
Hanterade kostnader och
férutsagbar budgetering

Forbattra resursutnyttjandet
KPl:er som de skulle vilja
forbattra

Kritiska initiativ halls tillbaka
pa grund av budgetproblem
under aret

Undvika inlasning
SLA-alternativ

Endast i USA: Den nya FASB-
standarden + fordelarna
med privata moln fér SOX-
Overensstammelse

Forbattra kundupplevelsen
Okad snabbhet och smidighet
Maximera tiden till
vardeskapande

Forbattra IT-produktiviteten
Eliminera stillestand och
minska kundbortfall
Varumarkesimage

TAKTISKA KUNDTYPER: FOKUS PA TEKNISKA RESULTAT

marknaden

Forbattrad
innovationsférmaga
Anvandning av data for att
forbattra kundernas resultat
och upplevelse

Hur de skiljer sig fran
konkurrenterna

Att ha IT-resurser som
fokuserar pa uppgifter med
mervérde

Uppfyllande av 6nskade
SLA:er

Snabbare anpassning av nya
kunder

Oka kundernas livstidsvérde

CHEF FOR IT OCH INFRASTRUKTUR SYSTEMARKITEKT INKOP
Bryr sig om Prata om Bryr sig om Prataom Bryr sig om Prata om

Fortroendefullt partnerskap
Lagsta anbud

Hantering av moln och
plattformar

Datasékerhet och
tillganglighet

Att tillgodose plotsligt
okande efterfragan
Strandade
arbetsbelastningar

Osékra miljoer

Minska tid och resurser for
drift och underhall
Investeringar i utbildning for
personalen, kunskapsluckor

Att na 6nskade affarsresultat
med snabb skalbarhet
Snabbt utvecklande av nya
tjanster

Minska stillestandstiden
pé grund av oférutsedda
héndelser

Mindre att hantera utan att
ge avkall pa kontrollen
Forbattrat utnyttjande av
tillgangar

Konsolidering av
fragmenterade miljéer
Tillhandahalla IT som en
hanterad tjanst till interna
kunder

Stod och lyhordhet

Uppfylla verksamhetens krav
inom snava kapitalbudgetar
Konfigurera eller investera i
datacentret

Eliminera avbrott i tjansterna
Forbattra foretagets
innovation och produktivitet
Sakerstéllande av skalbarhet
och enkel integrering
Befintlig infrastruktur

Mojligheter med HPE GreenlLake

Inga investeringar

Driva verksamhet med
minimala omkostnader
Tydlig insyn med HPE
GreenLake Central
Omstallningsinitiativ p&
fardplanen

Ledtid fran identifiering
av behov till forvérv av
kapacitet

Integrering av en splittrad
miljé

Forenklad fakturering
Tydlighet i anvéndningen av
IT-tillgangar

Flexibilitet med betalning
efter anvandning
Forutsagbar fakturering
Hantering av snédva budgetar
Uppfyllande av
verksamhetens krav

Driva forandring med
projektfokuserade budgetar

HPE GreenlLake erbjuder en enorm mojlighet for kanalpartners att skapa betydande vinstmarginaler
med aterkommande intékter och stora, langsiktiga avtal.

Varfor HPE GreenLake nu?

- Molntjanster ar en vaxande marknad med 58 % CAGR
- Kapitalkostnader minskar, medan tjansterna vaxer
- Viktiga arbetsbelastningar som Al, HPC, VDI och webbinfrastruktur driver efterfragan

- Fullstandig tjanstebasering ar ett omrade med hog tillvaxt med en CAGR pa 24 %
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Flexibilitet i SLA

En enda manadsfaktura
forallt

Att tillgodose foretagets
behov och snabbt fa igdng
intdktsskapande tjanster
Minskning av skugg-IT
Anpassa IT till
verksamhetens behov



Fordelar for HPE GreenlLake-partners

Langsiktigt varde for partnern

Partnern ager kundrelationen och HPE GreenlLake-serviceavtalet
Partnern dger den manatliga fakturerings- och marginalprocenten
GreenLake har 96 % bibehallningsgrad, sa det skapar lopande intakter
GreenLakes engagemang resulterar i langsiktiga, flerariga avtal om
hardvara/tjanster

Stimulerar behallandet av HPE:s produkter och tjanster och stanger ute
konkurrenterna

Greenlake framjar forsaljning av losningar

Ekonomiskt varde for partnern

Partnerersattningen ar i allmanhet lika bra som eller battre an vid ett traditionellt kop.

HPE:s ersattningsplan for partners

17 % av det ursprungliga reserverade vardet for avtalsperioden
17 % pa andringsorder nar ny infrastruktur laggs till

17 % pa kvartalsvis anvéndning 6ver det reserverade vardet
Aterkommande annuitetsintikter med manatlig kundfakturering

Fordelar med forbrukningsmodellen for kunderna

Snabbare respons pa verksamhetens krav

Eliminera overtillhandahallande

Undvik langsamma upphandlingar och tid till vardeskapande
Forbattra isolerade verksamheter

Kassaflodesbesparingar med matning

Delning av leverantorsrisker

Molntjanstliknande upplevelse av styrning, efterlevnad och sékerhet
Minska de initiala utgifterna for att aterinvestera i verksamheten
Skala upp och ned efter behov

Varfor ska kunderna valja HPE GreenLake?

Optimera anvandning och kostnader omedelbart och kontinuerligt

Minska den initiala kostnaden fran ett traditionellt kop

Anpassa arbetsbelastningen till kapaciteten

Fa en integrerad bild av kostnader, styrning och prestanda,

Effektivisera verksamheten och sakerheten

Minska risk och sarbarhet

Forenkla upphandlingen med leverans som en tjanst

Forkorta tiden for att komma ut pd marknaden fér att fa konkurrensfordelar
Frigor IT-teamet for mer strategiska initiativ

BROSCHYR FOR HPE GREENLAKE-PARTNERS
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Hur man saljer HPE GreenlLake

Hur skiljer sig forsaljningsprocessen at?

Att salja med HPE GreenLake kraver en helt annan konversation.
Framgangsrika HPE GreenlLake-saljare namner aldrig de specifika tekniska
losningarna, eller atminstone inte forran sent i kopprocessen. | det inledande
samtalet utforskar vi kundens onskade affarsresultat och motsvarande
IT-mal. Anvand tipsen nedan for att komma igang med denna mycket mer
strategiska framstallning av affarsproblem och kundernas alternativ.

Definiera forutsattningarna noga: Sakerstall att organisationen ar lamplig. Bestam IT-mognad,
kostnader, arbetsbelastningar, tillvaxtforvantningar och nyckelroller i forsaljningen och arbeta
tillsammans med kunden for att definiera dess 6vergang till HPE GreenLake.

Borja med ett samtal om arbetsbelastning: Vad gor din kund? Hur kan IT stodja verksamheten och hur
kan vi hjdlpa IT-avdelningen att leverera storre varde dn nagonsin?

Saljvisionen: En sdljare beskriver dvergangen till att sélja HPE GreenlLake som att sélja en idé som &r
mer an bara teknisk: “Jag ska ge dig mojlighet att tillhandahalla dina arbetsbelastningar till en lagre

kostnad, och du betalar bara for det du anvéander. Sa enkelt &r det.”

Beskriv med inriktning pa vardet: Borja samtalet med de resultat som kunderna vill uppna, med hjalp
av kostnader, tid och risker for att visa upp specifika vardedimensioner.

Forsaljningsprocess for HPE GreenlLake

Ditt mal ar att fora det forsta samtalet med kunden och positionera HPE GreenLake som det ratta
svaret. Ta sedan in dina HPE GreenlLake-specialister for att hjalpa dig att foresla och slutfora affaren.

. o s
STEG STEG 1- KONTOPLANERING STEG 2 - DEFINIERA STEG 3-FORESLA STEG 4-SLUTFOR
. - Industry and company research - Engage HPE GreenLake team - Build proposal - Begin close process
FORARBETE - Relationship map/workload worksheet - Review expectations with client - Develop ROl case - Validate business case
- Identify coach/exec sponsor - Gather client data - Storyboard to link to outcomes - Gather feedback
- Business/consumption trends - Baseline current IT maturity/cost - Demo/CEC - Business case approval
- Define workload status - Identify select/size workloads - Outcomes-based proposal - Finalize SOW
MAL - Cost per workload - Define growth expectations - Review workload alignment - Release final pricing
- Hybrid IT/cloud decisions to date - Define migration path - Business/technical ROI
- IT budget - Link business challenges - Migration approach
- Release SOW
- Documented business and technical - Data for an HPE GreenLake proposal - Customer agreement to outcomes - Close and book
RESULTAT requirements - Customer agreement to review/sponsor and ROI - Lock program dates
- Agreement to define required workloads - Proposal - Approval to proceed - Assign transition team
Coach/sponsor, CxO, IT, ekonomi, Coach/sponsor, CIO, CFO, tillampning Coach//sponsor, programansvarig,
TILLVEM Coach/sponsor = PR X = . ) . . ;
Agare av tillampning, dgare av infrastruktur Agare, agare av infrastruktur, IT-ekonomi Upphandling, exekutiv sponsor
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Tips for engagemang

- Erbjud bedomningar i borjan

- Borja med ett samtal om forbrukning

- Salj proaktivt utanfor cykeln for att inleda kundens larande
- Overvig dina grundmégjligheter med HPE Datacentre Care
- Hantera tredjepartskomponenter under HPE GreenLake

- Betona vardet av matning och proaktiva tjanster

Kanalflode

HPE GreenLake ar en genomstromningsmodell for prissattning —
verksamhetsprogram (Statement of Work, SOW), fakturering och kundbetalning.

aterforsaljare

Det finns flera huvudroller i forsaljningen:

- Partnern ager losningsutvecklingen, prissattningen, HPE GreenLake-
verksamhetsprogrammet och kundforhandlingarna.

- HPE-séljarna samarbetar med aterfdrsaljaren och kunden.

- Distributoren och aterférsaljaren samarbetar pad samma satt som de skulle géra
i ett annat kanalengagemang.

Distributionsstodet till aterforsaljaren omfattar HPE GreenLake-stdd fore
forsaljning, affarsplanering och marknadsutveckling.

Lat oss talas vid!

Vi kan hjalpa dig att komma igdng med HPE GreenlLake.

Kontakta ditt lokala Arrow-team for att fa veta mer om HPE Greenl ake-
mojligheten eller boka en demonstration.

Elie Kamel
Business Development Manager
elie.kamel@arrow.com
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